CV des intervenants

DOMAINES DE COMPETENCES

Management et animation d’équipes de vendeurs

Recrutement et Gestion des Ressources Humaines

Animation de points de vente, élaboration et mise en ceuvre de Plans d’ Actions Commerciales
Gestion des stocks, gestion de budget d'approvisionnement

Gestion administrative d’entreprises et d'associations

Gestion d’une Entreprise Individuelle de Conseil et Formation

Recherche de clientéle et Gestion de la Relation Clients

Organisation et réalisation de Formations Professionnelles

Conception et Animation de Cours de Marketing et Management Commercial
Animation de formations de groupes ou en face a face

Consultant - Formateur en Développement Commercial / Marketing

EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

COURS PROFESSIONNEL

Depuis 2009 Responsable Péle Marketing & Sud Management B5C

&
Depuis 2003 Consultant - Formateur en développement Commerxial / Marketing

+ Formation Professionnelle Continue :
- Stratégie commerciale f marketing
= Marketing du Point de Vente
= Management Commercial
= Technigues de vente et Négociation
= Marketing création d entreprise

+ Formation Initiale et Alternance :
= Marketing / Distribution / Merchandising{EGC, CC2A, BTS, IFV, CQP)
= Management Commercial
= Relation Client
= Animation de jeux de simulation de management

+ Conseils aux entreprises dans le domaine Commercialf Marketing
= Développement Commercial
= Elaboration de Plans d*Actions Commerciale

De 1981 a 2003 Gérant Société de Distribution discount{2 magasins, & salariés)

&

+ Direction Générale :
- Gestion administrative et financiére
- Management et Stratégie

* Direction Commerciale :
= Animation des équipes de vendeurs,
= Gestion des stocks et approvisionnements,
= Mise en place de Plans d"Actions Commerciales,
- Gestion budget de communication
= Aménagement de points de vente
- Formation interne




FORMATION INITIALE

DESS « Administration des Entreprises « Grade de Master (Université de Bordeaux- IAE)
DPGA : Diplome Perfectionnement Gestion des Affaires (Université de Bordeaux- IAE)
IUT « Techniques de commercialisation » (Bordeaux)



