Créact;
ACtlfs Fabien MARBOT fabien.marbot@creactifs.fr

Formateur en création, reprise et développement d’entreprise
Spécialisé en techniques de vente, négociation, développement stratégique, conquéte de marchés et stratégie

marketing et de communication

PARCOURS PROFESSIONNEL

Consultant - Formateur CREACTIFS (Paris) depuis oct.2010
v Conseil en développement commercial
v Formation aux techniques de vente et au traitement des objections
v Elaboration des outils pédagogiques et des supports de formation
v Accompagnement conseils de porteurs de projet en création et reprise d’entreprise

Conseil en management Indépendant depuis oct.2008
v Missions de conseil en développement commercial et en management.
Clients : Grands comptes et PME, D.Fl, ECONOCOM (IT), ZODIAC (Aéronautique)

Directeur Commercial et du Marketing Groupe D.Fl (Meudon) 2002 a 2007
Définition de la stratégie commerciale et des actions marketing associées

Management des équipes de ventes, avant-ventes et marketing (5 agences en France)

Définition des objectifs par département et individuels

Amélioration des outils de gestion de la relation client, de pilotage et de reporting

Recrutement des commerciaux. Relations avec les fournisseurs et les partenaires majeurs

Relations avec certains comptes stratégiques (en tant que salarié puis en indépendant)
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Sales Manager IBM France 1997 a 2002
v" Management d’une équipe d’ingénieurs commerciaux IBM. Animation du réseau de partenaires
commerciaux

Ingénieur chercheur CEA (Limeil) 1996
v Travaux de recherche sur la résistance aux rayonnements des optiques du LASER MEGAJOULE

FORMATIONS

Ingénieur spécialisé en Génie Energétique et Nucléaire I'Institut National Polytechnique 1993-1996
Option management de projet de Grenoble (INPG)

Classes préparatoires scientifiques Lycée Clemenceau de Reims. 1990-1993

(Math Sup/Spé option Mathématiques)

COMPETENCES COMPLEMENTAIRES
Langues : Anglais : bilingue

Allemand : notions

Portugais : notions

Bureautique : Pack Office



