RACHID AMLAL
25 RUE VICTOR HUGO
57140 WOIPPY

06 86 64 51 51
rachid.amlal@action2formation.fr
Lieux d’intervention : GRAND-EST

Formation professionnelle, Conseil en développement commercial, Coaching

Résumé professionnel

J’ai débuté ma carriére au service commercial, puis en forgeant ma premiére expérience de management comme
directeur régional du service commercial. J’ai cumulé 15 années d’expériences dans la vente en B to C, B to B, la
gestion de la relation client et le management d’équipe.

Mes réussites commerciales et managériales m’ont donné ’envie de partager mon expérience, mes connaissances,
mon savoir-faire et savoir-étre.

Toujours en quéte d’évolution, j’ai choisi de créer en 2010 mon organisme de formation A2F qui compte aujourd’hui
18 collaborateurs. Egalement Président de la société FORMETIK depuis mars 2017 qui commercialise des bornes
multimédias.

COMPETENCES

GESTION D’ENTREPRISE

> Définir et piloter la stratégie et I’organisation commerciale
de I’entreprise

Prospecter les clients potentiels grands comptes et fidéliser
un portefeuille client

Négocier et assurer le suivi des partenariats

Coordonner le déploiement d’opérations sur I’étranger
Recruter et former

Manager une équipe commerciale et marketing, les
accompagner sur la stratégie et les recommandations
Responsable du budget MANAGEMENT
Atteindre les objectifs de chiffre d’affaire

Initier et piloter le lancement de nouvelles offres ou de

nouvelles activités sur le marché COMMUNICATION
» Formateur vente, commerce, marketing, relation client
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» Accompagnement au retour a ’emploi

FORMER

PARCOURS PROFESSIONNEL

Depuis 2010 Dirigeant, A2F, organisme de formation professionnelle
2000 a 2010 Directeur développement, EURIPEX
1998 a 2000 Chef des ventes, VORWERK

1996 Vendeur, VORWERK



