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Domaines d’intervention

v’ Gestion, Analyse financiére

<

Marketing

v Négociation et organisation
commerciale

v' Management d’équipe

commerciale

Publics

o0 Demandeurs d’emploi
v’ Salariés

v Etudiants

v Chefs d’entreprise

Principales références

v" MICROSOFT division grands
comptes
v IBM division grands comptes

v IBM Europe Finance

GOOSSE Sébastien

4 années d’expérience professionnelle en tant
que formateur pour adultes.

Expériences professionnelles

01/2012 Formateur et associé - SG22Conseil, Plérin 22190
v’ Prospection et développement du CA
v Création et réalisation de formations en Gestion , Marketing,
Négociation

07/2008 au 07/2011 | Ingénieur d’affaires - Microsoft France/ Issy Les
Moulineaux

v'Vente de solutions décisionnelles aupres de grands comptes

v Prospection et développement des partenariats

v'Négociation juridique et financiére des contrats globaux

01/2006 au 07/ 2008| Ingénieur commercial License - Microsoft France
v'Négociation commerciale des contrats de licences
v Construction de solutions juridiques et financiéres

01/2004 au 07/2006| Ingénieur d’affaires infrastructure - IBM/Paris la
Défense
v'Vente de solutions d’infrastructure aupres de grands comptes
v'Prospection et acquisition de nouveaux clients

01/2003 au 01/2004 | Profit Manager - IBM/Paris la Défense
v Suivi financier du CA et du profit des gros deals européens
v Création des dossiers d’escalade aupreés de la direction financiére
v'Management d’une équipe de 3 personnes

v'Mise en place d’outils de suivis et formation des équipes
v

07/1998 au 01/2004 | Ingénieur commercial - IBM/Paris la Défense
v'Développement du CA des serveurs Intel
v Organisation d’opérations marketing

Formations

FORMATION INITIALE
1997| Master en Gestion- Ecole supérieure de Commerce du Havre

1994| Diplome universitaire de technologie commerce et Marketing IUT
de Sceaux -

1992 | Baccalauréat Série D

FORMATION DE FORMATEUR
o Non



