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Mail : nathalie.poirel@wanadoo.fr 
 
 ( née le 24 juillet 1968) ; mariée, 2 enfants. 
 
ACTIVITE PROFESSIONNELLE 

 
Depuis sept 2003 Double activité professionnelle : 
 (4 ans) 
  
à la fois AGENT COMMERCIAL (CREDO Sarl – Trégueux 22) 
 

  Secteur : Paris Ile de France (75, 77, 78, 91, 92, 93, 94, 95), 28, 45 & 18 
 

 Clientèle : magasins d’ameublement & décoration 
  magasins spécialisés salons 
 

 Mandants :  ARTCOPI (meubles de charme et copies d’ancien - France) ;
 VERARDO (mobilier composable contemporain- Italie) ;
 MUNARI (meubles TV HIFI contemporains - Italie) 

  CIACCI KREATY (tables & chaises modernes - Italie) 
  GRANFORT (canapés et fauteuils – Espagne) 
  AGF Confort (fauteuils de relaxation- Import Asie) 
 
 Missions :  

 Développement du chiffre d’affaires du secteur 

 Développement et consolidation du réseau de partenaires 

 Implantation des nouveaux produits 

 Mise en place de la politique du fabriquant  

 Formation des vendeurs 
 
et ENSEIGNANTE en techniques de vente et négociation 
 (en qualité de Professionnel Associé assimilé Maître de Conférences) 
 

Auprès d’étudiants en 2ème année de Tech. de Co. de l’IUT de Vannes 
Et d’apprentis en Licence Pro. Commerce-Distribution de l’IUT de Vannes 
 

jan 1997 – juil 2003 Ernest Ménard Créations - Plancoët 22 
(6 ans ½) Fabrication de meubles de style et rustiques moyen de gamme 
 Directrice Commerciale France : 

 Mise en œuvre de la stratégie commerciale 
 Animation d’une équipe de 10 personnes  
 Gestion des centrales d’achat nationales de meubles et VPC (CAMIF) 
 Définition et élaboration des outils promotionnels et merchandising 

 

Dec 1993 – oct 1996 Allibert Mobilier de jardin – Grenoble 38 
(3 ans) Fabrication de meubles de jardin en plastique 
 Chef de marché Contract  

 Gestion des grands comptes de l’hôtellerie, para-hôtellerie et des collectivités  
 

Août 1991 – Nov 1993 Procter et Gamble France – Neuilly 92 
 Fabrication de détergents (ARIEL …), papiers (PAMPERS…) etc 
(2 ans) Chef de secteur  

 Vente auprès des hypermarchés du Rhône, de la Loire et de l’Allier (suivi 
référencement, opérations promotionnelles, merchandising…) 

 

CURSUS SCOLAIRE ET UNIVERSITAIRE 

 
1989 – 1991 Ecole Supérieure de Commerce de Lyon (EM LYON) – Ecully 69 
1986 – 1988 Lycée Ampère – Lyon 1er 69 
 Classe préparatoire HEC – Option Economie 
1986 Baccalauréat Série B – Mention Bien 
Langues étrangères Anglais bon ; Allemand notions 


