Mohamed DAMINE

17 ans d’'expérience en négociation commerciale

Négociateur averti, excellent relationnel, proactif et a I'écoute

Management d'équipe commerciale, logistique et marketing

Culture orientée performance, challenge, résultats et satisfaction clients

2000
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Juin 2018
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Juin 2016

Mai 2018
Avril 2009

Mars 2009
Mars 2003

Mars 2003
Sept 2002

Licence AES (Faculté de Belfort / 90)

Diplédme Universitaire (IUT de Belfort / 90).
Techniques de Commercialisation

Baccalauréat Sciences et Techniques Industrielles (STI)
Option Génie Electrotechnique (Montbéliard / 25) Mention Assez-Bien

INGENIEUR COMMERCIAL
FAC SIMILE KODEN, SAINT LAURENT DU VAR

Société spécialisée dans la vente et la location de systeme
d’impression et les solutions d’archivage.

Promouvoir des solutions matériels et logiciels & forte valeur ajoutée
de Nice a Menton (Monaco compris)

FORMATEUR (Marketing /Communication)
CEFOR G, NICE

GERANT
CUSTOMIZOR, NICE

CUSTOMIZOR (MD COM) est une société spécialisée dans la vente
de supports de communication en France et a I'étranger.

Gestion financiere, suivi des demandes clients
Gestion des fournisseurs et de la communication de la société.
Mise en place d'outils marketing (site web, publicité, relation presse...)

INGENIEUR COMMERCIAL
SMB CANON, MONACO

Société Monégasque de Bureautique, distributeur de solutions
bureautique et informatique CANON sur Nice (06) et Monaco (98).

En charge du secteur Monégasque puis Nicois.

Gestion d'un parc Clients et prospect BtoB (grand compte).
Analyser le besoin, élaborer des solutions techniques et financieres.
Négocier, contractualiser, et animer la relation client.

Développer un portefeuille clients, gérer les litiges, identification
des risques, recherche de nouveaux marchés

INGENIEUR COMMERCIAL
ASSIS'TEC info, SAINT LAURENT DU VAR

Société d'Audit, de Conseil, de Vente et de Réparation de
matériels bureautiques et informatiques) & St Laurent Du Var (06).

Gestion d'un parc Clients et prospect BtoB

Prise en charge du secteur PACA.

Analyser le besoin, élaborer des solutions fechniques et financiéres.
Négocier, contractualiser, et animer la relation client.



