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Formateur / Coach 

Formation Management et Vente 

Accompagnement des équipes au changement 

Domaines de compétences 

- Management et Communication 

- Relation client, Prospection et Techniques de vente 

- Gestion du temps 

- Conduite du changement des organisations 

Expériences professionnelles 

 

 

Depuis 2012 : Formateur et Coach société Pierre Cocault Formation & 
Développement Rodez (12) 
- mission : formation des personnes et accompagnement au changement 
 
En 2012 : Commercial assurance agence Générali   Rodez (12) 
- mission : prospection et vente de produits d’assurance 
 

2008 à 2011 : Directeur Développement, société LABORATOIRE DU HAUT SÉGALA  
(12) 
 - mission : création du service commercial et développement de l'activité cosmétique 
 

De 2007 à 2008 : Responsable commercial et d’exploitation, société MÉLILA (12) 
- mission : développement commercial et coordination des outils industriels et logistiques 

 



 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Formation 

2016 : Formation aux outils ORSC (Organization and Relationship Systems Coaching) 

2011 : Diplôme praticien certifié en coaching professionnel 

1990 : Ingénieur en Agriculture de l’Institut Supérieur Agricole de Beauvais ( ISAB ) 

Expériences professionnelles 

  
 

De 1993 à 2007 : GROUPE EVIALIS NUTRITION ANIMALE (agrofourniture) 
 
De 2002 à 2007 : Directeur Commercial, société SFNA CAVAIGNAC (12) 
- mission : management de la direction commerciale, coordination avec la direction 
industrielle, gestion du centre de profit 
 
De 1997 à 2002 : Responsable Commercial, société GUYOMARCH ATLANTIQUE (44) 
- mission : développement de l'activité commerciale et management de la force de vente 
 
 De 1993 à 1997 : Technico - commercial, société GUYOMARCH MONTARGIS  (45) 
- mission : prospection et développement de distributeurs, vente de produits d’aliment du 
bétail 
 
 
 
 
De 1992 à 1993 : Technico - commercial, société CALCIALIMENT (22) 
(agrofourniture) 
- mission : prospection et développement du secteur nord-ouest France, vente de 
produits nutritionnels et formulation d’aliments à la ferme 
 
 De 1990 à 1992 : Responsable des achats, groupe GLON  (22) (agrofourniture) 
 - mission : achat et approvisionnement de matières premières métropolitaines 
 pour les 7 usines du groupe 


