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Business Développement : 

Construction d’offres produites, négociation, réponse à des appels d’offre, prospection de nouveaux clients, suivi 
clients et gestion de projets à long terme 

  

Management / RH  / finance : 
Pilotage d’équipes (animation, entretien annuel,..), maitrise des outils financiers (contrôle de gest., levée de fonds) 

 
  

 
2014  Formation Management Offensiv’PME : 
 - RH (organisation, règlementation, analyse comportementale,  …), Finance  et Stratégieq 
2012 Formation Analyse haut de bilan et financement (DFCG, Paris) 
2003 DESS/Master II Management des PME PMI « Reprise et Création » (Univ. Aix-Marseille II) 
2001  Semestre de Management Interculturel (SMI) : Ecole ICD 
 - Universités : Fudan (Shanghai, Chine), San Diego (Californie, USA), Hanoi (Vietnam) 
2001 Ecole Internationale de Commerce et de Développement 3A (Lyon), spé.  Gest. financière 
1999 D.U.T. de Techniques de Commercialisation (Paris XII, Créteil) 

 

 
 
2016 – Actuellement Conseiller entreprise, La Rochelle (France) 
 - Formateur en gestion financière et prix de revient 
 - Animateur départemental de l’association SPN  
 - Accompagnement en stratégie, gestion et mise en place de tableaux de bord de près 

de 250 entreprises 

 
2015 – 2016 Directeur financier externalisé, 6 mois, La Rochelle (France) Création entreprise 

- Accompagnement de financement d’entreprise (négociation, levée de fonds, montage 
de business pan, coaching, …) 

 - Pilotage de 3 équipes de 3 salariés par entreprise 
 - Mise en place du contrôle de gestion dans deux entreprises de l’agro-alimentaire 
 - Chiffre d’affaires de 40K€ en 5 mois pour 4 entreprises 

 
2013 – 2015 Directeur Général, 2 ans, La Rochelle (France) Création entreprise 
 - Développement de la stratégie commerciale de produit à forte valeur ajoutée en France 

et Etranger (CA : 370 K€, en 6 mois d’activité)  
 - Elaboration de la stratégie financière (levée de fonds de près de 1,4 M€) 
 - Mise en place politique RH (Procédures, fiches missions, entretiens annuels, DU, …)  
 - Animation commerciale : suivi commercial, prospection, outils de communication, … 
 

2009 – 2014 Conseiller entreprise, 5 ans, La Rochelle (France) 
 - Gestion d’un fond d’investissement de la CCI (1 M€) – 25 projets instruits 
 - Formateur en gestion financière et prix de revient 
 - Animateur départemental de l’association Offensiv’PME (121 entreprises)  
 - Accompagnement en stratégie, gestion et mise en place de tableaux de bord de près 

de 250 entreprises 

 
2006 - 2009 Chargé de Missions, 3 ans, La Rochelle (France) 
 - Etude des projets d’implantation d’entreprises et instruction des dossiers de 

financement (Subvention région : Cordee, projet Pulpe, ...) 
- Gestion de l’Urbanisme Commercial : création de chartes, organisation des comités 
techniques, analyse des dossiers CDEC, … 

 - Vente de terrains aux entreprises sélectionnées (> à 100 Ha /an) 
 - Prospection exogène et accompagnement des entreprises 
  

2004 - 2006 Contrôleur de gestion, 1 an,  Hong Kong (Chine) 
 - Suivi de l’avancement de l’activité, des coûts et du budget de la construction de 

l’ « International Exhibition Center » de Hong Kong 
 - Elaboration budget et prév. (CA : 220 millions €) et suivi tréso. (15 millions € par mois) 
 - Formateur en gestion auprès des ingénieurs du projet 
 

  

 
 

Langues : - Anglais : Lu, Ecrit et Parlé - Espagnol notion  
Informatique : - MS Office (Word / Excel / PowerPoint / Publisher) : Niveau Expert 
 - Bases de données : Access, Vantive, MySQL 
 - Autres : EBP, Carat, Sage, Stargis (SIG), Dreamwaver 

 

 
 
Voyages :  - Vietnam, Chine, USA, Egypte, Royaume-Uni, Thaïlande, Hong Kong, Singapour, … 
Sports : - Plongée : PADI Divemaster (2006), FFESSM Niveau II /  Voile (FFV Niveau orange),  

- Course à pied (Marathon, Semi-Marathon et Trail) 
Autres :  - Secourisme : AFPS (2001), EFR (2004, 2006) 
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RIGOUREUX 
 
 
NEGOCIATEUR 
 

 
 

 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Franck THOMAS-LAVIELLE                 

3 8  a n s ,  P e r m i s  B  
M a r i é ,  2  e n f a n t s  

 
1  r u e  E r n e s t  R e n a n  
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franckthomaslavielle@gmail.com 
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